v KOMPETENCEPARTNER

hd MIDTVEST

Afszetning i detailhandlen

Kort fortalt

Efter uddannelsen kan du analysere og vurdere marketing- og afssetningsgkonomiske
problemstillinger og beherske mulige mader til at pavirke butikkens resultat.

Fag: Afsaetning i detailhandlen

Fagnummer: Varighed

48370 2 dage

AMU-pris: Uden for malgruppe:
DKK 416,00 DKK 1.329,90

Malgruppe: Kurset retter sig mod faglaerte og ufagleerte medarbejdere, der arbejder med
indkaeb, salg og afseetning i detailhandlen.

Beskrivelse: Deltageren kan selvsteendigt analysere og vurdere relevante problemstillinger og
opstille mulige lgsninger pa en raekke marketingsmaessige og afsaetningsgkonomiske
spergsmal samt vurdere og analysere det marked butikken agerer pa. Deltageren kan udregne
og forsta butikkens nggletal og begreber som eksempelvis kontaktpris, bruttoavance og basket
size og anvender dem i forhold til opstillede mal.

Deltageren kan opstille Igsninger til at age afsaetningen i butikken, eksempelvis med
inddragelse af nye afsaetningsmuligheder og -kanaler (samspillet mellem butik og sociale medier
/internethandel), sortimentets betydning, varernes placering og det personlige salg ud fra
kendskabet til grundlaeggende afsaetningsmaessige redskaber.
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