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Den gode lzeresvend i el- og vvs-branchen

Kort fortalt
Vil du styrkes i rollen som laeresvend i el- og vvs-branchen? Opna feerdigheder i kommunikation, Kursuspris
planlaegning og vejledning. Forsta din egen rolle bedre og leer at forsta laerlingen.
Fag: Den gode laresvend i el- og vvs-branchen AMU:
DKK 0,00
Fagnummer: Varighed Uden for mé|gruppe:
23448 3 dage DKK 0,00
AMU-pris: Uden for malgruppe:
DKK 0,00 DKK 0,00 Ti|me|ding

Malgruppe: Uddannelsen retter sig mod personer med en elektrikeruddannelse, vvs-
uddannelse eller lignende kompetencer, der i deres job har med firmaets leerlinge at gere.

Beskrivelse: Deltageren kan fungere som fagligt og menneskeligt forbillede i rollen som
leeresvend i el- og vvs-branchen. Det vil sige, at:

Deltageren kan anvende aktiv lytning, anerkendende kommunikation og grundlseggende
transaktionsanalyse i dialogen med elektriker- og vvs-energileerlinge.

Deltageren kan udvise situationsbestemt ledelse og vejlede leerlinge ud fra deres individuelle
behov, modenhed og faglige niveau samt handtere almindelige konflikter i laereforholdet ved
hjeelp af dialog og forstaelse af konflikttrappen.

Derudover kan deltageren uddelegere opgaver med fokus pa leering, sikkerhed og
kvalitetssikring, planlaegge arbejdsopgaver til lzerlinge i overensstemmelse med deres
udviklingsniveau og ansvar samt forklare lzerlingens pligter og rettigheder i skole og i
opleeringsvirksomheden, herunder forskelle ift. alder og regler i arbejdsmiljgloven og
overenskomsten.

Desuden er deltageren i stand til at introducere leerlinge til el- og vvs-branchernes kultur og
arbejdsfeellesskab og reflektere over egen rolle som laeresvend og faglig rollemodel i el- og vvs-
faget. Deltageren kan endvidere genkende signaler fra leerlingen om behov for
specialpaedagogisk stette, samt understatte igangseetningen heraf pa skolen og i virksomheden.
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